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HEV-PROMO-PACKAGE

MUSTER

2024



2024

Alle Preise in Schweizer Franken und exkl. MWSt. 

HEV-Promo-Package «Gold»
• Coverbild (Titelseite) mit Web-Hinweis oder QR-Code

• 2/1 Seiten Publi-Reportage im Magazininhalt

• Zusatzverbreitung der Publi-Reportage auf 

 Magazin-Landingpage https://magazin.hev-sg.ch/

• 6 Wochen Bannerwerbung auf Magazin-Landingpage 

 mit Verlinkung

• 2 x Bannerwerbung im HEV-Newsletter 

 (20'000 Empfänger mit Wohneigentum)

• CHF 9915.–/Unser Package-Angebot: CHF 6900.–

HEV-Promo-Package «Silber» 

• Coverbild mit Web-Hinweis oder QR-Code

• 1/1 Seiten Publi-Reportage im Magazininhalt

• Zusatzverbreitung der Publi-Reportage auf 

 Magazin-Landingpage https://magazin.hev-sg.ch/

• 4 Wochen Bannerwerbung auf Magazin-Landingpage 

 mit Verlinkung

• 1 x Bannerwerbung im HEV-Newsletter 

 (20'000 Empfänger mit Wohneigentum)

• CHF 7080.–/Unser Package-Angebot: CHF 5250.–

HEV-Promo-Package «Bronze» 

• Coverbild mit Web-Hinweis oder QR-Code

• 4 Wochen Bannerwerbung auf Magazin-Landingpage 

 mit Verlinkung

• 1 x Bannerwerbung im HEV-Newsletter 

 (20'000 Empfänger mit Wohneigentum)

• CHF 4180.–/Unser Package-Angebot: CHF 3350.–

Präsentieren Sie Ihre Projekte oder Produkte in den 
Print- und Onlinemedien des St.Galler Hauseigentü-
merverbandes und erreichen Sie damit eine die Ziel-
gruppe Wohneigentümer und Entscheidungsträger 
der Immobilienwirtschaft ohne Streuverlust mit den 
äussert attraktiven Promo-Packages.

HEV-PROMO-PACKAGE

Eckdaten

Auflage Magazin: 31'500 Exemplare

Erscheinungen Magazin: Februar, April , Juni, August, 

Oktober, Dezember

Erscheinungen Newsletter: 12 x jährlich (monatlich)

Reichweite Newsletter: 20'000 Empfänger

Profi l

Maristella Dell‘Anna

Marktverantwortliche bei der Bank Linth LLB AG

Telefon 0844 11 44 11

maristella.dellanna@banklinth.ch

Bank Linth LLB AG

Zürcherstrasse 3 

8730 Uznach 

Tel. 0844 11 44 11 

info@banklinth.ch 

www.banklinth.ch

Eigenheimbesitzer konnten in den vergange-

nen zehn Jahren ihre Immobilien auf einem 

historisch tiefen Zinsniveau fi nanzieren. Seit 

diesem Jahr sind sie mit erhöhten und stark 

schwankenden Hypothekarzinssätzen kon-

frontiert. Aktuelle Themen, wie die expansive 

Geldpolitik während der Corona-Pandemie, 

den aktuell vorherrschenden geopolitischen 

Spannungen sowie den global gestörten Lie-

ferketten resultieren in hohen Infl ationsraten 

auf der ganzen Welt, beeinfl ussen die aktuel-

le Zinsentwicklung stark. Auch wenn wir uns 

historisch betrachtet immer noch auf einem 

eher tiefen Zinsniveau befi nden, ist es nicht 

abschätzbar, bis wann sich diese Einfl uss-

faktoren wieder beruhigen oder gar ganz le-

gen werden.

Eine individuelle Betrachtung des Kreditneh-

mers und seiner Situation hilft bei der Ent-

scheidung. Eine klare Budgetsicherheit über 

mehrere Jahre kann mit einer Festhypothek 

mit einer Laufzeit zwischen zwei bis zehn 

Jahren geschaff en werden. Die aktuellen 

Zinserhöhungen betreff en vor allem die Zins-

sätze der Festhypotheken; für eine Budgetsi-

cherheit nimmt man einen höheren Zinssatz 

in Kauf. Bei der kurzfristigen Geldmarkt- 

Hypothek (SARON) profi tieren Immobilien-

besitzer zwar von deutlich tieferen Zinssät-

zen, jedoch sind die Zinssätze nur für einen 

oder drei Monate gebunden. Entsprechend 

besteht das Risiko, dass sich der Zinssatz mo-

natlich oder vierteljährlich anpassen kann. 

Die Marktverantwortlichen der Bank Linth 

unterstützen Sie gerne bei Ihrer Entschei-

dungsfi ndung.

Immobilienbesitzer, die ihre Anschaff ung in 

den letzten zehn Jahren getätigt haben und 

Personen, die ein Immobilienprojekt planen 

und bislang mit tieferen Finanzierungskos-

ten kalkulieren, stehen dieser veränderten 

Situation gegenüber. Wie soll man mit den 

steigenden Finanzierungskosten und der un-

gewissen Entwicklung umgehen? Aufgrund 

der unterschiedlichen Einfl ussfaktoren auf 

die kurz- und mittelfristige Entwicklung der 

Zinssätze kann aktuell kaum eine seriöse 

Prognose gegeben werden. 

Beeinfl usst unsere emotionale Wahrnehmung den Blick auf die aktuelle Zinsmarktsituation zurecht? 

Um mitunter frühzeitig provozierten Rückschlüssen entgegenzuwirken, zeigen wir aktuelle Entschei-

dungswege auf. 

Zinsentwicklung 

in der Retrospektive 
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NeoVac ATA AG
Eichaustrasse 1
9463 Oberriet SG
058 715 50 50
info@neovac.ch
www.neovac.ch

destationen. Aber lohnt sich die Installation 
einer hauseigenen Ladeinfrastruktur über-
haupt? Wie gross ist der Aufwand? Wie lässt 
sich das Lastmanagement dynamisch regeln? 

Die Zukunft der Mobilität ist elektrisch. 
Immer mehr Elektroautos sind auf unseren 
Strassen unterwegs. Diese Entwicklung 
bringt neue Herausforderungen, nicht zuletzt 
auch für Verwaltungen und Gebäudebesit-
zer:innen. Schliesslich ist es für Mieter:innen 
und Stockwerkeigentümer:innen ein veritab-
les Bedürfnis, ihr Fahrzeug zu Hause auf-
laden zu können – und dafür braucht es La-

Wie sichert man die verbrauchsabhängige 
Abrechnung? Und lassen sich Infrastruktu-
ren skalieren und nachträglich mit weiteren 
Ladestationen ergänzen? 

Sind Sie bereit für die Mobilität von morgen? NeoVac E-Mobility ist die intelligen-
te Ladeinfrastruktur für Elektrofahrzeuge. Sie garantiert maximale Leistung auf 
allen Ladestationen und ist jederzeit skalierbar.

NeoVac macht Immobilien fi t für 
die Mobilität der Zukunft

Mit derartigen Fragen sind Sie bei NeoVac 
richtig. Wir machen E-Mobilität ganz einfach. 
Mit unserer intelligenten Ladeinfrastruktur 
sind Sie bereit für die Mobilität von morgen. 
Zudem bieten wir sämtliche Leistungen aus 
einer Hand – von der Beratung über die Pla-
nung und die Umsetzung bis zum Betrieb 
und zur Abrechnung. So haben Sie kaum Auf-
wand. Aber profi tieren umso mehr von den 
Vorteilen der E-Mobilität.

Achtung. Fertig. Go!
E-Mobility Go! ist die clevere Komplettlösung 
für Ladeinfrastrukturen in Wohn- und Ge-
werbeliegenschaften. Eigentümer:innen und 
Verwaltungen brauchen sich lediglich um 
den Grundausbau zu kümmern. Mieter:innen 
und Nutzer:innen bestellen die Ladestation 
direkt bei NeoVac. Die Abrechnung erfolgt 
direkt über die Kreditkarte.

Mit E-Mobility Go! von NeoVac können Lie-
genschaftsbesitzer:innen und Verwaltungen 
die vielfältigen Vorzüge der Elektromobilität 
uneingeschränkt geniessen, ohne sich Ge-
danken darüber machen zu müssen. NeoVac 
übernimmt nicht nur die Erschliessung und 
die Erstinstallation des Grundausbaus, son-
dern auch den Einbau von einzelnen Lade-
stationen sowie die Abrechnung, die Wartung 
und die Service- und Supportleistungen. 
Selbst die Stromkosten für die Ladeinfra-
struktur werden direkt an NeoVac fakturiert. 
Damit werden Eigentümer:innen und Verwal-
tungen vom administrativen Aufwand ent-
lastet und haben die Gewissheit, dass alles 
funktioniert. Zudem haben sie zukünftig 
keine Investitionen mehr in die Infrastruktur 
zu tätigen.

Interessierte Mieter:innen und Nutzer:innen 
können ihre Ladestation direkt online bestel-
len. Sie profi tieren ihrerseits von einem ein-
fachen Zugang zur Elektromobilität und 
können sich dabei auf einen kompetenten 
Ansprechpartner verlassen, der bei Fragen 
und Wünschen stets zur Stelle ist. NeoVac 
übernimmt sämtliche Leistungen im Zusam-
menhang mit der Ladeinfrastruktur – von der 

Wohnprojekt 
«Sirius» in Kreuzlingen
Neugierig, wie das in der Praxis aussieht? 
In Kreuzlingen am Bodensee entstanden 
sechs Mehrfamilienhäuser mit insgesamt 
56 Wohnungen. Dort wird nicht nur schön 
gewohnt, sondern vor allem auch nachhal-
tig. NeoVac durfte für das Projekt «Sirius» 
unter anderem die Tiefgaragen mit der in-
telligenten Lade infrastruktur für Elektro-
fahrzeuge ausrüsten. Im Interview spricht 
Silvan Wick, Verwalter des Projekts und 
Geschäftsführer der Regimo St.Gallen AG, 
über die NeoVac-Lade infrastruktur-Lösung, 

Nachhaltigkeit und die steigende Nach-
frage nach E-Mobility-Lösungen. 

Einfach QR-Code scannen und 
schon können Sie das Interview mit 
Silvan Wick lesen:

Installation und der Inbetriebnahme der La-
destation bis zur persönlichen Betreuung der 
Mieter:innen und Nutzer:innen. Auch das 
Debitorenrisiko geht auf NeoVac über. Eigen-
tümer:innen und Verwaltungen müssen sich 
mit E-Mobility Go! um nichts kümmern.
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